
信用贷款：无抵押、身份真实性、资料真实性、工作情况，收

入负债。

商用车贷款：以营利为目的（经营类贷款）、商用车（购车真

实性、运营能力、挂靠公司/营运证、运输资质）、担保人；营

运地点不固定，出险几率较大

乘用车贷款：个人消费类贷款自用、乘用车；

（1）抵押物、后期可收回处置

（2）指定贷款用途、专款专用，直接打款至经销商/4s 店

（3）首付比例、客户违约成本

（4）GPS，贷后监控预警

押前押后付、GPS 定位、登记证合同归档管理、贷后回访、渠

道监控反馈

二手车：车辆估值、押后付、首付比例；保险受益人、GPS。

车价认定

①新车：风控引擎历史同型号同马力整体/区域均价、卡车之家

②二手车：发票价格、登记证发证日期距申请日期月份对应系

数

          历史均价和外网车价，发票开票日期、型号、马力

   车系、版本、驱动形式、燃料种类也会考虑进去，影响车辆

处置价格的因素

车型（贬值快的、损耗高的）会限制贷款期限



二手车交易平台评估价格

保单：

①商业险保单第一受益人必须是公司（重大事故理赔时款项会

先达到公司账户，若超出一定比例风险较大)车损险三者险

②商业险保单不能有保单分期/贷款

③借款期间不能脱保

④车辆之前是否出险大修过（）

抵押：

二手车：过户、押后付、

新车：7 日内抵押，30 天内登记证归档；放款前发票、合格证、

保单



审核逻辑
结合申请资料、三方风险数据、电话核实等途径审核资料真实性、个人
身份真实性、购车真实性，排查可能存在的欺诈风险，评估客户的还款
意愿和还款能力，给出审批结论（审批意见、放款前提、贷后关注事
项）。

额度判定

审车：车价（避免车价虚高、低配高贷）、通用性；（一车多贷、审

核后换车）

审人：核实客户资质（还款意愿和还款能力）；本地户籍、限制高风险

人员，婚姻、孩子、学历、收入负债情况、资产积累情况。

渠道风险：渠道近期重大变更、与金融公司/融资租赁公司诉讼执行信息、

贷后表现（抵押和登记证合同归档情况、还款情况）
给结论（能否通过）、给额度，调节首付比例，増加担保人、押后付，
加装无线GPS。
做好客户评级，不同等级客户适用不同审核策略。

反欺诈(资料造假、电核代购、工作虚假、异地申请、联合骗贷）
①身份核实：姓名手机号、身份证号、银行卡号（公安数据、电核）
②黑灰名单：欺诈、老赖、逾期、催收（三方数据、运营商手机信息、
时长，实名制、归属地，通讯录黑中介、通话记录多少，逾期催收短
信）
③跨平台交易查询：交叉验证（多头借贷、逾期催收）
④司法失信：性质、金额
⑤关联信息：社交关系，手机号内部匹配、通讯录中介包装

还款意愿
1、征信历史还款记录;
2、三方资信数据借贷还款记录
3、法院网失信网诉讼执行情况、网查负面信息

还款能力 
收入
1、工作真实性：社保公积金缴纳记录截屏、税单、银行代发工资流水;
2、业主经营情况：工商网状态正常，电核客户对经营情况清楚;



3、车辆运营能力：车辆信息是否了解、车货匹配性、运输路线/区域、油
耗、里程、收费、吨数、历史从业经验、货源多样性、稳定性。
负债
1、征信报告、三方其他平台借贷数据、客户口述、流水

电核内容

身份真实性、工作真实性、隐性负债（注意异常风险点的排查）
身份真实性、购车真实性、运营能力、其他异常项（多头、手机号使用
时长较短）
担保人/联系人：关系、客户工作情况（交叉验证）

资料核查

身份真实性

公安数据、电话核实资料真实性

资料真实性

身份证：公安数据姓名和身份证号是否一致)、虚假身份证识别方法
驾驶证：三方数据、驾驶证网站信息查询、虚假驾驶证证识别方法
保单/车险：官方客服、网查、门店验真
流水：真实性；总额、月均、波动趋势、交易对手，判断交易规模和回
款稳定性、摘要（负债）

怎么看待信审、风控

风险政策，防范欺诈，降低逾期风险；同时注意操作风险、合规风险、
提升信审人员风险识别和排查能力。
贷前-贷中-贷后相辅相成

贷前：资料收集、家访尽调；

贷中：信审、放款、反欺诈；



贷后：质检、回访面签、监控预警（客户渠道区域客户经理）、催收、

诉讼、拖车处置等
逾期数据分析特征归纳，完善信审政策

①根据产品要求，检查资料的完整性、真实性。
②根据产品政策，结合客户资料，判断客户是否符合产品准入条件。
③通过三方数据和人行征信报告，判断客户信用状况是否符合政策要求。
④按照电核政策对客户、单位、联系人等进行电话联系，核实客户个人
及工作真实性；核实收入负债。
⑤对客户提供的资料进行验真。
⑥结合客户综合情况和系统建议，给出审批建议。

①合作渠道、门店、客户经理的贷后表现监控

② GPS 监控（正常在跑)，区域（跨区、修理厂)、预警（相同渠

道、单位、互相关联)

③拖车、处置；催收诉讼

④逾期数据分析特征归纳、完善信审政策

你认为什么样的单子不能做

欺诈骗贷、代购、没有还款意愿和还款能力的

离职原因

（1）岗位调动，贷后
（2）大地工作内容有刚毕业的你我贷一样，想接触学习新的东西（车贷
方面）以后想往风险策略、风险数据分析建模方面走。当时一时没有扎
到合适的又担心社保公积金断了影响购房资格。


